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Bardos Andras kiadoja
otvenmilliardos

piacon cikazik, egyre §
eredményesebben. |
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mikor
Bardos Andras 2015-ben utoljara
koszont a kameraba a Story Tv 7/24
cim( hirmiisoranak végén, felllt, és
automatikusan elindult az ajté felé.
A kollégak felnevettek: ennyi volna?
Kozel harminc év tévézés utdn, az
utols6 adds végén semmi érzelem?

Andrasbdl addigra elmaltak
a szakmai érzelmek. A tévézés rutin-
feladat lett, a rutinbdl monotonitas,

a monotonitasbol kiégés. Ma mar
csak azért kapcsolja be a tévét, hogy
focimeccset nézzen. A szakmatol
azért nem fordult el teljesen, a Szin-
héz- és Filmmiivészeti Egyetemen
docens, televizids miisorvezetést
tanit. Es van egy sajat vallalkozasa,
a XXI. szazad konyvkiado.

,Ejjelente néha felriadok, és auto-
matikusan az éjjeliszekrényen levd
valamelyik kényvet fogom meg. Attdl
megnyugszom, és egybdl visszaal-
szom, de fogalmam sincs, miért!”

- mondja. Konyvek kozott nétt fel,
sziilei is irdk voltak, és ugy latszik,
van az a pont, amikor az ember mar
annyira szereti a konyveket, hogy
nem varja meg, amig megjelennek,
hanem maga jelenteti meg Gket.

A XXI. szazad tobb probalko-
zas utan jott csak ossze. E16szor az
Athenaeum Kiadot kezdte el, de ebbdl
kiszallt, aztan 2009-ben tarsult Stahl
Judittal, de az sem miikodott, végiil
a kereskedelmi televizids és PR-mult-
tal rendelkezé Rényi Adammal indult

be a vallalkozas. Andras felesége és
korabban hiradds tarsa, Maté Kriszta
is tulajdonos a cégben, de 6 csak
tulajdonostarsként van jelen, ket-
tejiiknek egyiitt 50 szazalékuk van,
a maradék 50 Rényi kezében van.
Kezdetben a bestsellerekre utaz-
tak, ma mar az irodalom teriiletén is
egyre nagyobb szeletet foglalnak el.

Ha van egy szerzdd,

nek, aki csak akkor fizeti ki, ha eladta.
Az Alexandra azért tudta ilyen sokdig
hazni, mert bar technikailag cs6dben
volt, a karacsonyi forgalom olyan
cashflow-fréccsot adott, amelyek
segitségével ki tudtak fizetni a maguk
elétt gorgetett tartozasaikat.”

Igy vedd meg a bestsellert
A piacon mindenki arra torekszik,
hogy minél t6bb kényvet adjon el, és
erre a bestsellerek a legalkalmasab-
bak. Van azonban egy apré bokkend:
nincs mddszer, amivel meg tudod
jésolni, mibél lesz bestseller, mondja
Bardos. Rizikésnak hangzik, és az is,
de az alapoktdl erre épitették a céget.
Persze ez nem jelenti azt, hogy
beko6tott szemmel szaladgalnak az
aknamez6n, vannak tampontok.
,Figyelni kell a nagy nemzetkozi
oldalakat, kritikakat - mondja Bar-
dos. - Van, amit mar évekkel el6bb
beharangoznak ugy, hogy még el sem
késziilt a konyv, s6t
olyan is van, hogy

al(kOI' dz d tiéd, amig még ir6 sincs hozza.

el nem rontod.

,»A legnagyobb tanulsag? Ezt vagy
teljes szivvel csindlod, teljes munka-
idében, vagy sehogy.”

A magyar kdnyvpiac nagy, kabé
o6tvenmilliardosra becsiilhetd a tan-
konyvek nélkiil. A 2008-as valsag
itt is lassuldst okozott, és az olvaso-
nak ez egészen addig fel sem t{int,
amig egyik pillanatrél a masikra ki
nem keriiltek a ZARVA tablik az
egyik legnagyobb keresked6hdz, az
Alexandra {izleteire. A talpon maradt
oridsoknak (Lira, Libri) jol jott a kon-
kurencia elhullasa, de a kiadéknak
felért egy térdoféssel. Miért? Mert
a legtobb kereskedd egy uigynevezett
bizomanyosi rendszerben fizeti ki
a kiaddkat.

»A bizomanyosi rendszer a magyar
piac rakfenéje, vissza lehet élni vele -
mondja Starcz Akos, a Libri-Bookline
korabbi vezérigazgatidja. — A kiadd
hozza létre a konyvet, 6 finansziroz-
za, és bizomdnyba dtadja a kereskedd-

Sokszor barmilyen
jok a vélemények és a kritikak, meg
sem fordul a fejemben, hogy ez kell-
het. Ra kell érezni. Amikor megvan,
tudod, az olyan érzés, mint amikor
fut feléd a gyereked.”

A kiilfoldi konyveknél tobbnyire
licitalni kell a jogokért. Ha a kiadd
idében 1ép, j6 dron juthat hozza
varhatéan nagyot sz6l6 konyvek
jogaihoz. ,,Az aukcié nagyon kemény
dolog, nem tudod, kivel versenyzel,
csak megy fel az ar.” A sziirke 6tven
arnyalatarol lehetett tudni, hogy
sikeres lesz, ezért szazmillids nagy-
sagrendben ment el. A XXI. szazad-
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HOGY EPUL FEL
EGY KONYV ARA?

nak a Lany a vona-
ton volt az egyik
legerésebb fogasa.
»Nem volt draga,
de a masodik rész,
a Viz mélyén, na, az
mar igen. Nagyon
magas 0sszeg volt,
de vissza is jott.”

A borité ma mar
élet-halal kérdése
is lehet, az olvasé
elvarja, hogy ming-
ségi, szinte mialko-
tas legyen a fedélap.
Az alacsony ar
viszont meglepd
maddon nem befo-
lyasolja a vasarlasi
kedvet, csak azért
nem vesznek meg
egy kényvet, mert
olcso. Persze lélek-
tani hatar létezik,
2018-ban négyezer
forintnal jar, e f616tt mar meggondol-
jak az olvasok, kell-e nekik. Rengete-
get szamit a forditds mindsége is, és
persze a terjedelemtdl fiigg, mennyi
idé alatt késziil el a forditd. Egy Lany
a vonaton hosszusagu konyv harom,
négy honapot vesz igénybe.

Nincs meno szerzod?

Epits egyet magadnak!

A hazai konyvkiadodk, bar sokan van-
nak, adnak a tisztességre. Ha valaki
egyszer megszerez egy szerzot, azt

a masik kiadé nem prébélja meg el-
happolni, és ha valaki megkaparintja
a jogokat egy bestseller kiaddsahoz,
és az folytatasos regény, a kovetkez6
részek jogaiért nem indulnak harcba.
»2Megdobbent6 volt, hogy ezt betart-
jak, nagyon tisztességesen. Ha van
egy szerzdd, akkor az a tiéd, amig el
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mennek a konyveik,
de az els6 megjele-

nem rontod.” A forditék
viszont szabaduiszok, nin-
csenek kiadéhoz kotve.
Akinek nincs bejaratott
szerzdje, vagy nem tud
megszerezni maganak
egy olyan szerzét, aki mar
valamiért ismert a piacon
(példaul Frei Tamast vagy
D. Téth Krisztat), marad
a harmadik ut: fel kell
épitenie valakit. Az Ulpius
ezt Oravecz Noéraval tudta
megtenni, de mikodik
kiilfoldi szerzékkel is.
»Nekiink ez a specia-
litdsunk. Beléptiink egy
piacra, ahol a szerz6k mar
le voltak osztva, ugyhogy
a debiitdlo szerz6kre men-
tiink rd, van is nagyjabol
két tucat emberiink mar.
Mi hoztuk be a piacra
Jane Corryt, Fiona Bar-
tont, ma mar nagyon jol
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néskor azt sem tud-
tak, hogy kik 6k.”
Bardos szerint egy
szerz( felépitéséhez
nem lehet hagyoma-
nyos marketingesz-
kozoket haszndlni.
,, Az olvasé ember-
r6l a marketing
lepattan. Nem lehet
16kd6sni, hogy vedd
meg, mert hu, de
jo. Finoman, szinte
talcan kell elé tenni,
hogy parancsolj,
tessék, nézz bele,
valassz. Visszafo-
gott hangnem kell.”
A XXI. szazad
az angolszasz-
amerikai kiaddk
modszerével épiti
a kindlatot. Nem
specializalédnak
egy-egy miifajra, mint itthon
példaul a Magvet6 vagy
a Jelenkor, hanem szélesre
huzzak a portféliot. ,A kiil-
fo6ldi kiadok mindenbdl
a legjobbakat keresik, mi is
igy csindljuk. Ponyvat keve-
set adunk ki, és abbdl is csak
mingségit. Jo lelkiismerettel
csinalom, mert szerintem az
olvasas a legjobb dolog, amit
valaki tehet, tokmindegy,
mit olvas. Fel6lem a Mein
Kampfot vagy Ceausescu mti-
veit is olvashatja, ha el tudja
helyezni a fejében, a lényeg,
hogy olvasson.” (9



